“ | COMERCIALIZACION AVANZADA

XESTION | Médutos
COMERCIAL

1. Key Account Management

2. Channel Management
AVANZADA 3. Negociacién e argumentacion. Xestién de equipos

E 5 febreiro — 13 maio 2 60 horas 9.00 - 15.00 h 9 Presencial

. T — T — (g

| INNOVACION E I+D

XESTION DA | Médulos
INNOVACION 1. Planificacion estratéxica da innovacion na empresa

EMPRESARIAL 2. Deserfio, avaliacién e xestion de proxectos de [+D+i
3. Politicas e programas de apoio a I+D+i

ﬂ ADIADO Z 60 horas 9.00-15.00 h 9 Presencial

INNOVACION E 1+D
Médulos

P@)G RAMA BON | FlCADO DESENVOLVEMENTO 1. Tendencias en alimentos innovadores
DE NOVOS PRODUTOS 2. Estratexia de produtos

e
Pro@a de Accions Formativas de Cualificacion e
Recualificacion da Poboacién Activa en Sectores ALIMENTARIOS | 3. Xeracion e xestion de ideas de novos produtos

Estratéxicos financiado ao 100% pola Conselleria de 4. Estudo de factibilidade técnica e econdmica

Promocién do Emprego e Igualdade da Xunta de —
Galicia coma no marco do Plan de Recuperacion, ﬂ 15 abril — 17 xufio X 60 horas 9.00 — 15.00 h 9 Presencial
Transformacion e Resiliencia.

-

MAIS INFORMACION

[_] www.clusteralimentariodegalicia.org/formacién
<] competitividad @clusaga.org
\. 881023853

Financiado por T el Y(IUNTA 4 l
S |2 Union Europea ) ® L N @
vt e Recuperacien, :T: DE GALICIA cluster alimentario de galicia

NextGenerationEU Transformacian ¥ Resiliencia



MARKETING
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PROGRAMA
FORMATIVO
SECTORIAL

2024

ﬂ abril - maio

TRANSFORMACION
DIXITAL DA PEME

ﬂ abril - maio

TECNICOS

REVENUE MANAGEMENT.
O DESENO DO PLAN
PROMOCIONAL

ﬁ xufio-xullo

.

AUTOMATIZACION E
ROBOTICA

ﬂ xullo - setembro

E-COMMERCE

ﬂ xullo - setembro

MAIS INFC
[ www.clusteralimentariodeg
X< competitividade@c »
\. 981 556 062 '

saga

OBIERNO MINISTERIO

e Financiado por

* * . r

N |2 Union Europea
et NextGenerationEU

Transformacion v Resiliencia

I G I
e DE ESPANA DE EDUCACION, FORMACION PROFESIONAL
Plan de Recuperacion, s Y DEPORTES

| MERCADOS E INTERNACIONALIZACION

Médulos

1. Estratexia de marketing na empresa
2. Marketing Mix no sector alimentario
3. Posicioamento estratéxico da marca

X 30 horas seis sesions

| DIXITALIZACION E INDUSTRIA 4.0

Mddulos
1. Negocios na era dixital

9 Presencial

2. Transformacion dixital, innovacion e tecnoloxia
3. Tecnoloxias e ferramentas de transformacion dixital

Z 30 horas seis sesions

9 Presencial

| MERCADOS E INTERNACIONALIZACION

Modulos

1. Operacions e procesos do Revenue Management
2. Técnicas e ferramentas do RM

3. Desefio do Plan Comercial

2 30 horas seis sesions

| DIXITALIZACION E INDUSTRIA 4.0

Mdédulos

1. Robotica avanzada. Autdbmatas programables

2. Automatizacion e control de procesos industriais
3. Aplicabilidade. Casos practicos.

X 30 horas seis sesidns

| MERCADOS E INTERNACIONALIZACION

9 Presencial

9 Presencial

Mdédulos

1. E-Commerce o comercio electrénico
2. Marketing online

3. Loxistica no E-Commerce

Z 30 horas seis sesiéns

9 Presencial

©

cluster alimentario de galicia



PROGRAMA
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a tran
Formacié

MAIS INFOI )\
] www.clusteralimentar :“
DX} competitividade@cl aga k.
\\ 981 556 062 '
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e Financiado por

* * . r

N |2 Union Europea
et NextGenerationEU

I - A
Plan de Recuperacion, =
Transformacion v Resiliencia

INTERNACIONALIZACION
DA EMPRESA
ALIMENTARIA

E setembro - outubro 2 30 horas seis sesidns

LIDERADO E
NEGOCIACION
COMERCIAL

E outubro - novembro

INTELIXENCIA
ARTIFICIAL EN
INDUSTRIA 4.0

ﬂ outubro - novembro

ESTRATEXIA
COMERCIAL B2B

ﬂ outubro - novembro

¥ GOBIERNO MINISTERIO
Y DEPORTES

“ "q DE ESPANA DE EDUCACION, FORMACION PROFESIONAL

| MERCADOS E INTERNACIONALIZACION

Modulos

1. Plan de internacionalizacion
2. Marketing internacional

3. Loxistica intenacional

9 Presencial

| MERCADOS E INTERNACIONALIZACION

Médulos

1. Fundamentos e método da Negociacion

2. Venta por Confianza

3. Liderado Relacional e Xestion de Equipos Comerciais

Z 30 horas seis sesions

| DIXITALIZACION E INDUSTRIA 4.0

Mdédulos

1. Modelos de sistemas de intelixencia artificial

2. Aplicaciéns da intelixencia artificial na empresa
3. Proxectos de implantacion de 1A

Z 30 horas seis sesions

| MERCADOS E INTERNACIONALIZACION

9 Presencial

9 Presencial

Modulos

1. Desefio de estratexia comercial B2B
2. Actividades comercias B2B

3. Técnicas de Vendas B2B

Z 30 horas seis sesiéns

©

cluster alimentario de galicia

9 Presencial

)\



	Diapositiva 1
	Diapositiva 1
	Diapositiva 2

